KICKSTART

SALES CLOUD.

Oracle Software mit
PROMATIS Losungen

Preisgekrénte Oracle Sales Force Auto-
mation Software kombiniert mit zu-
verldssigen PROMATIS Best Practice-
Losungen, Projektmanagementprozes-
sen, Vorgehensmodellen, Templates
und Dienstleistungen.

Vom Pionier der prozessorientierten
Einflihrung von Oracle Unternehmens-
software-Losungen - der Kickstart fiir
ein modernes Customer Relationship
Management!

Weshalb Sales Cloud?

Die integrierte leistungsstarke Kom-
plett-Losung bietet ein umfangreiches
Vertriebstool-Okosystem.  Mit  dieser
hoch performanten Anwendung inklu-
sive integriertem Performance-Manage-
ment und rollenbasiertem Anwenderer-
lebnis, konnen lhre Vertriebsmitarbeiter
maximale Produktivitat erreichen.

Die ideale Basis fur den Aufbau eines
umfassenden  Customer Experience
Management Systems.
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Kickstart zur
Prozessinnovation!

Mit den Kickstart-Angeboten fir die
Oracle Applications Cloud ermdglicht
PROMATIS einen smarten Einstieg in
die Nutzung von Applikationssoftware-
Services: schnell, wirtschaftlich, risiko-
arm. Zum Festpreis!

Ein vorkonfiguriertes Oracle SaaS-
Produktpaket mit Best Practice-
Geschaftsprozessmodellen und  be-
wdahrten PROMATIS Implementierungs-
und Trainingsservices.




KICKSTART

Kickstart ~
Sales Cloud

Der PROMATIS Kickstart liefert ein in-
tegriertes und abgestimmtes Losungs-
paket, das exzellente Technologie mit
praxisbezogenen Anwendungen flr ein
modernes Vertriebsmanagement ver-
eint. So erreichen Sie Ihre Vertriebsziele
einfach, schnell und transparent tber
alle Medien und Kanéle.

Enthaltene Produkte:

» Oracle Fusion Sales and Service

PROMATIS Best Practice-Setup:

» Benutzer und Rollen

» Gebiete und Regionen

» Produktgruppen und Produkte

» Kunden und Kontakte

» Interessenten und Vertriebschancen

» Kundeninteraktionen

» Vertriebsvorgaben und Forecasting

» Best Practice-Dashboards & Berichte

» Social Networks

» Best Practice-Datenmigrations-
Templates

Implementierung:

6-12 Wochen

Training:

» Initiales Prozess-/

Systemtraining 1,5 Tage
» Systemanleitung 5,0 Tage
» Anwendungstraining 3,5 Tage
» Konfiguration Berichte

und Analysen 2,0 Tage
Pramisse:

Projektiibergreifendes Projektmana-
gement, organisatorisches Verande-
rungsmanagement, Transitions- und
Inbetriebnahmeaktivitidten sowie das
Anlegen von Systemnutzern mit ihren
Zugriffsrechten und Meniis sowie das
Einrichten von Peripheriegerdten lie-
gen in der Zustdndigkeit des Kunden.

PROMATIS software GmbH - Ettlingen-Hamburg- Munster, Deutschland www.promatis.de
PROMATIS GmbH - Wien, Osterreich

PROMATIS AG - Zlrich, Schweiz
PROMATIS Corp. - Denver, USA

www.promatis.at
www.promatis.ch
www.promatis.com

ORACLCE Partner

PROMATIS
Best Practice Solution CX

Die PROMATIS Best Practice-Produkte
sind funktionale Erweiterungen und
Anpassungen der Oracle Applikationen.
Das Ergebnis sind durchgédngige, unter-
nehmensubergreifende Geschaftspro-
zesse, die sich wirtschaftlich und
schnell im Unternehmen einfiihren las-
sen.

Oracle
Applications Cloud CX

Die Oracle CX Cloud bietet ein integ-
riertes Anwendungspaket fir den ge-
samten Kundenlebenszyklus. Von der
Awareness Uber den Kauf bis hin zum
Support werden die Kundendaten kon-
solidiert, synchronisiert und erganzt.
Unabhéngig von Ort, Zeit und Art wer-
den die Informationen wahrend der
gesamten Customer Journey zur Ver-
fligung gestellt.
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Ergdnzende Services:

» Oracle Eloqua Marketing
» Oracle Sales Planning
» Oracle Configure, Price, Quote

Eckdaten:

» 1 Mandant; weitere nach Aufwand

» Systemsprachen Englisch und
Deutsch; weitere nach Aufwand

» Projektmanagment fiir PROMATIS
Aktivitdten beriicksichtigt

» Keine kundenspezifischen Zusatz-
entwicklungen enthalten

Kosten:

Losungspaket zum Fixpreis!
Preis auf Anfrage speziell fiir Ihre An-
forderungen
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